
Genauso einzigartig wie unser Mineralwasser sind wir als  
Arbeitgeber – erfrischend anders!

Als einziger 100% Glas- und PET Mehrwegbrunnen bieten wir die Vorzüge 
eines Familienunternehmens mit rund 120 Mitarbeitern und starken 
Marken. Werden Sie Teil einer partnerschaftlichen Unternehmenskultur, in 
der Mensch und Marke im Mittelpunkt stehen und sich gemeinsam immer 
weiter entwickeln. Mit viel Gestaltungsfreiraum, verantwortungsvollen  
Aufgaben und einem Naturprodukt, dass seit Jahrhunderten begeistert.

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir in unserem Vertriebsgebiet 
Großraum Stuttgart, Karlsruhe und Mannheim 

Aufgaben
•  Weiterentwicklung unserer bestehenden Kundenbeziehungen im 

Lebensmitteleinzelhandel (LEH) durch erfolgreiche Übersetzung unserer 
Marktbearbeitungs-Strategie an den POS

•  Erreichung der Absatz-, Umsatz- und Ergebnis-Planzahlen
•  Distributionsausweitung, Umsetzung individueller Kernsortimente sowie 

Verbesserung der Sichtbarkeit unserer Produkte in den Märkten
•  Vorstellung von Neuprodukten, Sortimentserweiterungen und  

Promotions bei den Handelspartnern
•  Realisierung unserer Verkaufsförderungs-Maßnahmen (Promotions  

und Zweitplatzierungen) am POS
•  Unterstützung von Vertriebsleitung und Key Account Management
•  Teilnahme bzw. Mit-Organisation und Angebotserstellung inklusive 

Nachbereitung von Messen und Börsen des Handels
•  Eigenständige Planung von Kundenbesuchen
• Akquisition von Neukunden und Hotspots im Verkaufsgebiet
• Enge Zusammenarbeit mit Telefonverkauf und Vertriebs-Innendienst

Profil
•  Sie haben sich bereits im Außendienst, idealerweise im  

FMCG-Umfeld bewiesen
•  Sie sind engagiert, begeisterungsfähig und hochmotiviert 
• Sich können sich durchsetzen und überzeugend kommunizieren.
•  Sie „brennen“ für den Vertrieb starker Marken und haben ein feines 

Gespür für die Bedürfnisse der Kunden
•  Sie scheuen sich nicht vor Planungs-, Budget-, und Absatzverantwortung
• Sie wohnen im Verkaufsgebiet bzw. sind ggf. bereit für einen Umzug
• Sie beherrschen die gängigen MS-Office-Anwendungen

Wir haben viel zu bieten!
• Eine krisenfeste und systemrelevante Branche
•  Ein „gewachsenes“ Unternehmen mit Tradition, junger Führungsriege 

und flachen Hierarchien
• kontinuierliche Personalentwicklung und Betriebliche Altersvorsorge
•  Abwechslungsreiche und anspruchsvolle Aufgaben in einem  

motivierten und engagierten Team
• Viel Gestaltungsspielraum bei gleitenden Arbeitszeiten
• Und natürlich kostenlose Getränke ohne Ende

Mainhardt als Region voller Lebensqualität: Erfahrungsberichte, Informa-
tionen und wertvolle Tipps zum Ankommen, Wohlfühlen und Bleiben haben 
wir unter www.aquaroemer.de/Region Mainhardt zusammengestellt. 

Haben wir Ihr Interesse geweckt?  
Dann starten Sie jetzt durch und senden Ihre aussagekräftigen Bewer-
bungsunterlagen unter Angabe des möglichen Eintrittstermins an:

Sie haben Fragen? Unsere Personalabteilung steht Ihnen unter der Telefon-
nummer 07903 / 91 99 0 gerne Rede und Antwort. Oder besuchen Sie uns 
vorab im Internet unter www.aquaroemer.de.

aquaRömer GmbH & Co. KG
Personalwesen
Bartensteinstraße 9, 74535 Mainhardt 
E-Mail: personalwesen@aquaroemer.de

ERFRISCHEND ANDERS!

Gebietsverkaufsleiter (m/w/d)


